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Profil Tvrdo pracujúci absolvent podnikového manažmentu s preukázanými vodcovskými, organizačnými a 

obchodnými schopnosťami, ktoré sa snažím uplatniť v svojej práci. Som zvedavý od prírody. Vždy 

kladiem veľa otázok a snažím sa robiť veci inak.  

 

PRACOVNÉ SKÚSENOSTI 

Máj 2018 - súčasnosť Dolphin Slovakia, s.r.o., Nádražná 1958, 900 28 Ivanka pri Dunaji 

Sales/Commerce Manager 

 

• Zodpovednosť za predajné a obchodné oddelenia, ktoré spravujú cez 1900 aktívnych zákazníkov 

• Zníženie poklesu straty zákazníkov a získavanie nových, aktuálny Churn Rate pod 5% 

• Nastavovanie procesov pre sledovanie vývoja obchodných stratégií vzhľadom na činnosť 

jednotlivých zamestnancov a následné vyhodnocovanie KPI 

• Aplikácia Open-book management na všetkých úrovniach 

• Zodpovednosť za zavádzanie nového CRM systému AQUADESK 

• Prijímanie nových zamestnancov a budovanie obchodného oddelenia + zákaznícke oddelenie 

 

Apríl 2010 – Apríl 2018 PureWater, s.r.o. Bosákova 7, 851 04 Bratislava  

Finance/Sales Director 

 

• Aplikácia systémov na fakturáciu Kros Omega, CRM systému Pipedrive, Systému na kontrolu 

skladového hospodárstva EasyAsset a účasť na integrácií systému na plánovanie distribúcie Rinkai 

• Zavádzanie kompletných predajných systémov a realizácia predajných kampaní B2B a B2C 

• Aplikácia hygienického auditu NSF a štandardov Watercoolers Europe 

• Vytváranie obchodného tímu pre 3 pobočky 

• Vytváranie cenových a produktových kalkulácií pri uvedení značky na trh 

• Zodpovednosť za otvorenie pobočky v Humennom a Ružomberku 

• Starostlivosť o viac ako 900 zákazníkov na celom území SR 

      

Január 2014- apríl 2018 water & coffee, s.r.o. (ClearWater), Stará Vajnorská 17, 831 04  

Finance/Sales Director 

 

• Zodpovednosť pri prevzatí obchodného a finančného tímu od materskej spoločnosti v Maďarsku 

• Zlepšenie aktuálnej situácie použitím nových obchodných techník a zručnosti pri realizovaní nových 

produktov 

• Zavádzanie nového systému na fakturáciu a vymáhania pohľadávok 

• Zastavenie odchodu zákazníkov 

• Uvedenie nových produktov na trh 

• Zavedenie nového CRM systému Pipedrive pre efektívnejšie riadenie predaja 
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Júl 2004 – August 2009 ŠKODA AUTO Slovensko, s.r.o. Sabinovská 6, 821 02 Bratislava 

 Obchodné oddelenie 

 

• Spracovávanie dobropisov pri predajných akciách  

• Komunikácia so zákazníkmi 

• Tvora predajných programov s partnerskými spoločnosťami 

 

 

 

  

 

Vzdelanie 

September 2004 - Jún 2009 Ekonomická univerzita v Bratislave, Národohospodárska fakulta 

 Titul v odbore Financie 

Máj 2014 – Jún 2015   Sales Management Academy 

    Predajné techniky a vedenie obchodných tímov 

        

 

Software Microsoft Excel, PowerPoint, Word, Access, Outlook, MS Windows, Internet ,SAP, Pipedrive, AquaDesk,  

                              Rinkai, EasyAsset, Leaugistic, activewhere, Google Sheets, Google Drive 
 
 

Jazyky Slovak:    materinský jazyk 

Anglický:    pokročilý  

Španielsky:  začiatočník 

Ruský:     začiatočník 

 

Voľný čas Cestovanie, príroda, cyklistika, gastronómia, lyžovanie, futbal  




